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Unternehmensberatung

Prophylaxe -Check

pro Monat 8. 500 € Prophylaxe - Umsatz in lhrer Praxis:
erwiinscht? realistisch ? was verandert sich?

unserer
den sich flir
en.

Vo
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Sehr geehrte Damen und Herren,

es ist mit unserem Prophylaxe- Konzept wie bei einem Franchis - Unternehmen. Uberall dort, wo das
Konzept 1 zu 1 umgesetzt wird, stellen sich folgende Ergebnisse ein:
* Mehr Patienten entscheiden sich aus Uberzeugung fiir die PZR, die Vorsorgeuntersuchungen,
die Kinder- und Jugendprophylaxe und ...
* Die Prophylaxeassistentinnen erhalten eine noch hdhere Wertschatzung durch die Patienten.
» Die Zahnarzte sind glicklich uber Ihre Prophylaxeassistentinnen und sparen zusatzlich noch
richtig Zeit.
* Die Einnahmesituation der Praxis verbessert sich deutlich.

* Die Einkommen steigen. LohnmaRig partizipiert das gesamte Praxisteam.
Darauf sind wir besonders stolz. Das schafften Prophylaxeassistentinnen im vergangenen Jahr:

v" monatlich ca. 140 Patienten zu behandeln ( > 10.000 € Umsatz)
v"einen monatlichen Umsatz in nur 30 Wochenarbeitsstunden von > 10.000 €
v'oder eine Umsatzsteigerung innerhalb eines Jahres um 30.000 € zu erwirtschaften

Was ist notwendig, um so viele Patienten fiir Prophylaxeleistungen zu gewinnen oder
derartige Umsétze zu realisiseren?

Mit dem Prophylaxe - Check

konnen Sie leicht ermittelt, ob so etwas auch von Thnen gewiinscht wird und mit
unserem Konzept mdoglich ist.

Erste und wichtigste persénliche Voraussetzung * "™

* Sie wollen solche monatlichen Umsatze (z.B.: 8.500 €) in lhrer Praxis erreichen.

Wenn Sie diese Frage mit ,JA® beantworten, ist es sehr vorteilhaft, Ihre Zielrichtung etwas
genauer zu definieren. Nutzen Sie bitte dafiir die nachsten 2 Seiten.
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Was ist lhnen wichtig? (Einfach einmal fiir sich als ZA und durch die ZMP ausfiillen und dann vergleichen)

Bemerkung:

Mehr gesunde Patienten entscheiden sich
far Ihren Therapievorschlag (PZR)
und nutzen 2 x im Jahr die
Vorsorgeuntersuchungen

zMP

Bemerkung:

Mehr Zahnfleisch erkrankte Patienten
entscheiden sich fiir hren
Therapievorschlag (PZR) und nutzen 2 xim | |
Jahr die Vorsorgeuntersuchung e

Bemerkung:
Mehr Zahnbett erkrankte Patienten

entscheiden sich fir Ihren
Therapievorschlag (PZR)

und nutzen 2 x im Jahr die
Vorsorgeuntersuchung

ZA

MP

Bemerkung:

Mehr Kinder und Jugendliche
entscheiden sich fir die Leistungen der
Kinder- und Jugendprophylaxe

ZA

MP

Bemerkung:

Mehr Patienten
entscheiden sich fiir
hochwertige Prothetik und Fiillungen.

ZA

MP

Bemerkung:
Die Patientenberatung wird noch
effizienter

Sie gewinnen personlich 2
mehr Zeit fiir die Behandlung. ==

Bemerkung:

e

Sie erzielen ein
hoéheres Einkommen 2
und verbessern die Bilanz der ZAP. e
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Eine sehr niitzliche Tabelle
Umsatz der letzten 12 Monate erzielt durch die ZMP - Wunsch Ein kleiner Aufwand. Sind die Umsdtze
Monat T e thumsatz zufriedenstellend, haben Sie ein tolles Gefiihl. Sind
1 August 935 € 4.300 € sie nicht wunschgemdf3, dann kénnen Sie den 2.
2 September 2.466 € 4.300 € Schritt tun und das Konzept checken.
3 Oktober 2.356 € 4.300 €
4 November 2.333 € 4.300 € Ich rechne gern
5 Dezember 3.500 € 4.300 €
6 Januar 900 € 4.300 € Diese Ausgangsumsdtze haben wir in einer ZAP vorgefunden.
7 Februar 1.200 € 4.300 € 28.000 € Mehrumsatz in nur einem Jahr haben wir erreicht. Das
8 Marz 3.298 € 4.300 € ist doch schon mal ein tolles Ergebnis?
9 April 2.155 € 4.300 €
10 Mai 1.829 € 4.300 € Prognostiziert man es auf 10 Jahre, sind es schon 280 000 €.
11 Juni 1.829 € 4.300 € Verriickt wird es, wenn man mit 8500 € rechnet.
12 Juli 576 € 4.300 €
summe 23377 € 51.600 € Wie gesagt: Es funktioniert wie bei McDonald's. Achtet man auf
FY— 1.048 € 2.300 € die Einhaltung der Erfolgsfaktoren, sind 8500 € im Monat nicht
zu vermeiden.
monat. Differenz Umsatz / Wunschumsatz 2.352 €
, Jahres Differenz Umsatz / Wunschumsatz 28.223 €
Tabelle 2

Umsatz der letzten 12 Monate erzielt durch die ZMP - Wunsch
Monat Umsatz Wunschumsatz
1
2
3
a
5
6
7
8
9
10
11
12
Summe
Monatsdurchschnitt:
monat. Differenz Umsatz / Wunschumsatz
Jahres Differenz Umsatz / Wunschumsatz

Tragen Sie bitte in diese Tabelle die Umsétze der letzten 12 Monate und lhren Wunschumsatz ein. Spannend wird es, wenn
Sie Ihre Umsétze (ZA; ZMP) vergleichen. Méchten Sie die Umsétze erhéhen, priifen nun Sie bitte die 2. Voraussetzung.
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Zweite Voraussetzung

Sie kénnen sich mit der Vorgehensweise des Prophylaxe - Konzeptes NEIN

identifizieren. Es wirde lhnen Spall machen, so zu arbeiten?

Dazu miussten Sie naturlich unser Prophylaxe - Konzept kennen.

Wo und wie?

Nutzen Sie dazu bitte das Antwortfax.



